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1. UVOD

1.1. Definicija problema

Konditorska industrija postaje sve vaZnija grana prehrambene industrije u Republici
Hrvatskoj. Medu domac¢im tvrtkama ,,Kras* ima ulogu trZiSnog lidera. U ovom radu ¢e se

utvrditi osnovne karakteristike i poslovanje poduzeca ,,Kras®.

1.2. Cilj rada

Glavni cilj ovog rada je opisati glavna obiljeZja i karakteristike poduzeca ,,Kras®, te provesti
analizu  uspjeSnosti njegovog poslovanja. Pozornost ¢e biti usmjerena prema

povecanju/smanjenu prihoda i rashoda ovog poduzeca.

1.3. Metode rada

U radu ¢e se koristiti metoda analize, sinteze, opa znanstvena metoda, indukcija, dedukcija i

komparacija.

1.4. Struktura rada

Ovaj rad ¢e se sastojati od cCetiri dijela. U prvom dijelu bit ¢e definiran problem, ciljevi rada,
metode te struktura rada. U drugom, teorijskom dijelu, opisat ¢e se razliCite mjere za analizu
uspjeSnosti poslovanja poduzeca, kao i razliCite kategorije prihoda i troskova. U tre¢em,
empirijskom dijelu ¢e se iznijeti karakteristike poduzeéa ,Kra$*“ kroz povijest do danas,
njegova vizija i misija, te ¢e se prezentirati financijski rezultati poslovanja poduze¢a. U

cetvrtom, zakljuénom dijelu rada bit ¢e iznesena zaklju¢na razmatranja i osvrti.



2. PRIHODI I TROSKOVI U POSLOVANJU PODUZECA

2.1. Prihodi poduzeéa
Prihod je iznos novca i nov€anih ekvivalenata koji se potrazuje ili je primljen za vrijednost
isporu¢enih dobara. Prema HSFI 15 prihodima se smatraju povecanja ekonomskih koristi
tijekom obracunskog razdoblja u obliku priljeva ili povecanja sredstava, ili smanjenja obveza,
Sto ima za posljedicu povecanje glavnice. Prihodima se ne smatraju povecanja sredstava ili
smanjenja obveza izravno povezana s uplatama glavnice.'
Prihode moZemo razvrstati u sljedece grupe:

e Poslovni prihodi

¢ Financijski prihodi

e [zvanredni prihodi
Poslovni i financijski prihodi se jo§ nazivaju i redovnim prihodima jer proizlaze iz osnovnih

djelatnosti poduzeca.

2.1.1. Poslovni prihodi
Poslovni prihodi su prihodi koji se ostvaruju obavljanjem redovne tj. osnovne poslovne
djelatnosti poduzeca. Ostvaruju se prodajom proizvoda, a mogu nastati i prodajom trgovacke
robe ili pruZanjem usluga, zavisno od toga ¢ime se poduzece bavi. Poslovni prihodi su prihodi
koji se najceS¢e pojavljuju, te je iznos jednak prodajnoj vrijednosti realiziranih proizvoda,
roba ili usluga. Tu spadaju’:

¢ Prihodi od prodaje robe, proizvoda i usluga

¢ Prihodi od ukidanja dugoro¢nih rezerviranja

e Najamnine, ¢lanarine i sl.

¢ Prihodi od kompenzacija, subvencija, dotacija i sl.
Poslovni prihodi osim iz osnovne, mogu proizlaziti iz sporednih djelatnosti poduzeca. U Sirem

smislu oni su povezani s poslovnim ucincima.

'Gulin, D. i suradnici (2001): Racunovodstvo trgovackih drustava, str. 513.
Gulin, D. i suradnici (2001): Racunovodstvo trgovackih drustava, str. 514.



2.1.2. Financijski prihodi

Financijski prihodi su prihodi od koriStenja imovine poduzeca, tj. prihodi od ulaganja.

U financijske prihode spadaju’:

Prihodi od udjela u dobiti

Prihodi od dividendi

Dobici od prodaje dionica i poslovnih udjela
Prihodi od kamata

Prihodi od pozitivnih tecajnih razlika

Financijski prihodi mogu biti ovisni ili neovisni od rezultata poslovanja izdavatelja

financijskog instrumenta koji je predmet financijskog ulaganja poduzeca.

2.1.3. Izvanredni prihodi

Izvanredni prihodi su prihodi koji povecavaju rezultat obracunskog razdoblja, a proizlaze iz

nekih neuobicajenih poslovnih dogadaja i transakcija. Ne pojavljuju se redovno, tj. ne

proizlaze iz redovnih aktivnosti poduzeca.

Izvanredni prihodi mogu se podijeliti na*:

Prihode od prodaje dugotrajne materijalne i nematerijalne imovine
Prihodi koji nastaju uslijed otpisa obaveza

Viskovi gotovine, robe, materijala i sl.

Prihodi od prodaje sirovina i materijala

Prihodi od naplacenih prethodno otpisanih potraZivanja

Ostali izvanredni prihodi.

3http://www.rrif. hr/dok/preuzimanje/RRIF-RP2015-XX.pdf, 02.06.2016.
*http://www.rrif.hr/dok/preuzimanje/RRIF-RP2015-XX.pdf, 02.06.2016.




2.2. Troskovi poduzeca

Troskovi predstavljaju nov€ani izraz utroSka elemenata procesa proizvodnje ili pruZanja
usluga, a koji su nastali poslovnom aktivno$¢u poduzeca. Dobivaju se tako S$to se utroSci
pomnoZe s cijenama elemenata radnog procesa.

Izmedu vise temeljnih koncepata posebno vaznim smatraju se oni koji temelje podjelu
troSkova prema prirodnim svojstvima (troSkovi materijala, troskovi usluga, troSkovi osoblja,
amortizacija, nematerijalni i troSkovi financiranja), u odnosu na promjene u razini aktivnosti
(fiksni i1 varijabilni troSkovi), u odnosu na raspoloZivost inputa potrebnih za proizvodnju
outputa (eksplicitni i implicitni), te u odnosu na mogucnost da se odlukom utjece na troskove

(nadoknadivi i nenadoknadivi)’.

2.2.1. Podjela troSkova prema prirodnim svojstvima
Podjela troskova prema prirodnim svojstvima temelji se na porijeklu njihovog nastanka. Ova
podjela se smatra temeljnom podjelom troSkova. Glavne stavke troSkova prema prirodnim
vrstama su®:
1. Materijalni troskovi
- Tro8kovi sirovina i materijala
- Troskovi energije
- Troskovi rezervnih dijelova
- Tro8kovi sitnog inventara
2. Troskovi osoblja
- Troskovi neto place i nadoknade
- Porezi i doprinosi na place i iz placa zaposlenih
3. Amortizacija
- Amortizacija nematerijalne imovine
- Amortizacija materijalne imovine
4. Troskovi usluga
- Prijevozne usluge
- Usluge odrZavanja
- TroSkovi promidzbe

- Tro8kovi komunalnih usluga

SPavi¢, 1, Beni¢, D., Hashi, L (2009): Mikroekonomija, Sveuciliste u Splitu, Ekonomski fakultet u Splitu, str.
299,
®Belak, V. (1995): Menadzersko racunovodstvo, Zagreb, str. 145.



Troskovi zakupnina

5. Nematerijalni troSkovi

Dnevnice za sluZzbena putovanja i putni troSkovi
Nadoknade ¢lanovima uprave i troskova zaposlenima
Premije osiguranja

Porezi koji ne ovise o dobitku i takse

6. TroSkovi financiranja

Kamate
Tecajne razlike

Ostali troskovi financiranja

2.2.2. Podjela troskova u odnosu na promjene u aktivnosti

Izmedu vise temeljnih koncepata, posebno vaznim smatraju se oni koji u srediSte pozornosti
stavljaju podjelu troskova u odnosu na moguénost njihova variranja tijekom promatranog
razdoblja7. U dugom roku svi su inputi varijabilni, pa nemamo fiksnih troSkova. U kratkom

roku postoji barem jedan input koji je fiksnog karaktera, te se troSkovi mogu podijeliti na

fiksne i varijabilne troSkove.

Fiksni troskovi su sva ona placanja koja ne ovise o visini proizvedenog outputa, a nastali su
koristenjem fiksnog inputa.® Tipi¢ni primjeri takvih troskova su: amortizacija, troskovi
investicijskog odrzavanja, najamnina za iznajmljeni poslovni prostor i sli¢ni troskovi.

Varijabilni troskovi su sva ona placanja koja su nastala koriStenjem varijabilnih inputa i
mijenjaju se ovisno o visini proizvedenog outputa. Pretpostavka je da se mijenjaju linearno u

odnosu na razinu aktivnosti. Osim proporcionalno (linearno), varijabilni troSkovi se mogu

ponasati i neproporcionalno (nelinearno).

"Pavi¢, 1, Beni¢, D., Hashi, L (2009.): Mikroekonomija, Sveuciliste u Splitu, Ekonomski fakultet u Splitu, str.

299.

8pavi¢, 1, Beni¢, D., Hashi, L (2009.): Mikroekonomija, Sveuciliste u Splitu, Ekonomski fakultet u Splitu, str.

299.



VG
TEC
1€

Slika 1: Fiksni i varijabilni troSkovi

Izvor: Pervan, M. (2013.): Mikroekonomija, zbirka zadataka, III. izdanje, str. 311

2.2.3. Podjela troSkova u odnosu na raspolozivost inputa potrebnih za proizvodnju
outputa
Kako bi se proizveo output, potrebno je na raspolaganju imati sve potrebne inpute. Neke
inpute poduzece moZe imati od nekog prethodnog procesa, a ostale inpute mora kupiti. Na toj
mogucnosti zasniva se podjela troSkova na eksplicitne i implicitne.
Eksplicitni troskovi nazivaju se jos i racunovodstvenim troskovima. Odnose se na one inpute
koje poduzece ve¢ ima. Za takve inpute poduzece nece platiti nikakav novc€ani iznos, ali oni
za njega nisu besplatni. Ako poduzece nece koristiti te inpute u proizvodnji ono ih moze
prodati ili iznajmiti. Inputi koji su na raspolaganju poduze¢a mogu biti: zgrada, vlastiti rad,
oprema ili materijal koji podrazumijeva proizvodnja odredenog outputa.
Implicitni trosak je novcani iznos koji poduzece moZze dobiti na vlastite inpute u njihovoj
najboljoj alternativnoj uporabi.g Implicitni troSak resursa kao Sto su vlastiti kapital, rad i
zemlja, je prihod koji bi se mogao ostvariti ako bi poduzece umjesto u vlastitoj proizvodnji te
resurse zaposlilo u njihovoj najboljoj alternativnoj uporabi. Implicitni troSak je zapravo
prihod koji smo Zrtvovali koriStenjem resursa na jedan nacin, dok smo ga mogli upotrijebiti na
drugi nacin.
Zbroj eksplicitnih i implicitnih troSkova naziva se oportunitetni troSak (troSak propustene
prilike). To je troSak uporabe svih resursa bez obzira jesu li oni eksplicitnog ili implicitnog

karaktera.

9Pavié, L, Beni¢, B., Hashi, L. (2009.): Mikroekonomija, Sveuciliste u Splitu, Ekonomski fakultet u Splitu, str.
300.



2.2.4.Podjela troskova u odnosu na moguénost da se odlukom utjece na troskove

U slucaju da postoji neuskladenost izmedu angaziranih inputa i outputa, postavlja se pitanje
nadoknade troSkova koji svoje pokri¢e ne nalaze u outputu. S obzirom na mogucnost
nadoknade nastalih troskova u slucaju smanjivanja proizvodnje ili potpunog prestanka rada
poduzeca, svi se troSkovi mogu podijeliti na nadoknadive i nenadoknadive troSkove.
Nadoknadivi troskovi su troskovi koji se mogu u cijelosti ili djelomi¢no nadoknaditi ako se
inputi uz koje se veZzu troSkovi, mogu upotrijebiti alternativno. Alternativna upotreba
podrazumijeva mogucnost da se takvi inputi upotrijebe u vlastitoj alternativnoj proizvodnji ili
kao input u proizvodnji drugog poduzea. Primjer nadoknadivog troska moZe biti vlastiti
poslovni prostor koji se koristio kao trgovina, a nakon zatvaranja se prenamijenio za
ugostiteljstvo.

Nenadoknadivi troSkovi su troskovi koji se ne mogu niti djelomice nadoknaditi. Primjer tog
troSka moZe biti uloZena svota novca u izradu za$titnog znaka prije bankrota poduzeca.

Pojam nadoknadivih i nenadoknadivih troskova moZe se promatrati u odnosu na pitanje moze
li se odlukom utjecati na neki troSak. Takvi troskovi nazivaju se izbjeZivi troSkovi. To su

troSkovi koji se mogu izbje¢i donoSenjem drugacije poslovne odluke.

10



3. MJERE ZA ANALIZU USPJESNOSTI POSLOVANJA

Financijski izvjestaji su osnova za provodenje analiza i donoSenje poslovnih odluka. Potrebno
je poznavati adekvatne tehnike analize kako bi se podaci koji se nalaze u financijskim
izvjeStajima transformirali u informacije potrebne zainteresiranim subjektima. Analizom
uspjeSnosti poslovanja dobije se uvid u financijsku poziciju, likvidnost, profitabilnost, te

solventnost nekog poduzeca.
U procesu analize uspje$nosti poslovanja najcesce se koriste sljedece tehnike'’:

% Horizontalna analiza — usporedni prikaz glavnih stavki iz bilance, racuna dobiti i
gubitka te ostalih izvjeStaja za viSe uzastopnih godina, uz izracun apsolutnih i
relativnih promjena.

% Vertikalna analiza — postotni udjel svake stavke financijskog izvjes$¢a u odnosu na
zbroj. MoZe se, kao i horizontalna, obavljati usporedno za vise godina, §to omogucava
usporedbu kroz vrijeme.

% Analiza trenda — prikazuje relativnu promjenu neke stavke ili pokazatelja u odnosu na
baznu veli¢inu. Obi¢no se prikazuje pomocu dijagrama.

% Analiza putem pokazatelja — u omjer se stavljaju pojedine stavke iz bilance, rauna

dobiti i gubitka ili iz oba izvjes¢a u cilju izracuna pojedinih pokazatelja.
Analiza putem pokazatelja obuhvaca sljedece pokazatelje:11

e Pokazatelji profitabilnosti

e Pokazatelji obrtaja imovine

e Pokazatelji likvidnosti i solventnosti

e Pokazatelji efikasnosti investiranja dionicara

e Pokazatelji dodane vrijednosti

Yhttp://www.efst.unist.hr/interno/index.php?materijali=1 &predmet=2, 04.06.2016.
1 http://www.efst.unist.hr/interno/index.php?materijali=1&predmet=2, 04.06.2016.

11



3.1. Analiza profitabilnosti

Profitna marZza ili marZa dobitka je najraSirenije i najviSe upotrebljavana mjera profitabilnosti
u managerskoj praksi. Analiza se provodi pomoc¢u pokazatelja profitne marze i povrata na

investirano.
Pokazatelji profitne marze"

Pokazatelji profitne marZe stavljaju u omjer razlicite vrste dobitka i ostvareni prihod. Mogu se

izraCunati samo za osnovnu aktivnost, te cjelokupno poslovanje.

e Bruto profitna marza pokazuje koliko prostora u prihodu poduzeca ostaje nakon
pokri¢a troskova za prodano, kako bi se mogli pokriti troskovi uprave i prodaje,
troSkovi financiranja, poreza na dobitak i dobitak nakon oporezivanja.

e QOperativna profitna marza pokazuje koliko je % prihoda poduzecu ostalo za pokrice

troSkova financiranja, poreza na dobit i dobitka nakon oporezivanja. Pokazuje koliko
bi se dobitka prije oporezivanja ostvarilo da nisu koristeni tudi izvori financiranja kao
Sto su krediti ili obveznice.

e Profitna marza prije oporezivanja pokazuje koliko je % prihoda poduzecu ostalo za

pokri¢e poreza na dobitak i dobitka nakon oporezivanja. Omogucuje usporedbu
uspjesnosti poduzeca koja placaju porez na dobit prema razli€itim zakonima.

e Neto profitna marZza pokazuje koliko je % prihoda poduzecu ostalo nakon podmirenja

svih troSkova i poreza na dobitak. Ostali prihod je dobitak koji poduzeée moZze
podijeliti vlasnicima ili reinvestirati u poslovanje.

e Mar7a neto preostalog profita uzima u obzir pitanje ostvarene profitabilnosti u odnosu

na potencijalnu, koja se mogla ostvariti npr. ulaganjem u drugi posao. Kako bi
izraCunali marZu neto preostalog profita, prvo treba izraCunati trZiSnu cijenu
koriStenog vlastitog kapitala. Ako je marZa neto preostalog profita pozitivna znaci da
su dionicari ostvarili viSe profita ulaZzu¢i svoj novac u poduzece, nego da su ulagali u

drugi posao.

2Belak., V. (1995.): Menadzersko racunovodstvo, Zagreb, str. 65.
12



Pokazatelji povrata na investirano ili povrat na koristeni kapital

Pokazatelji povrata na investirano pokazuju koliko je management u promatranom razdoblju

bio uspjeSan tj. efikasan u koriStenju raspoloZivih resursa

e Povrat na ukupni kapital pokazuje koliko je kuna operativnog dobitka proizaslo iz 100

kn ukupnog kapitala uloZenog u imovinu. Racuna se iz odnosa operativnhog dobitka
prema ukupnoj aktivi te se zbog toga jo§ zove povrat na aktivu (ROA).

e Povrat na uloZeni dugorocni kapital pokazuje koliko je kuna operativnog dobitka (bez

kamata na kratkoro€ne kredite) proizaSlo iz 100 kn dugoroc¢nih izvora financiranja
(glavnica + dugoro¢ne obveze). Racuna se kao odnos operativnog dobitka bez kamata
na kratkoroCne kredite prema dugoro¢nom kapitalu.

e Povrat na investirani kapital pokazuje koliko je kuna dobitka nakon oporezivanja

proizaslo iz 100 kn uloZenog vlastitog kapitala. Racuna se kao odnos dobitka nakon

oporezivanja prema ukupnom koriStenom vlastitom kapitalu.

3.2. Analiza obrtaja aktive

Analiza obrtaja se moZe racunati za cijelu imovinu ili za pojedini dio imovine. Pokazuje

koliko nov¢anih jedinica prihoda stvara jedna nov€ana jedinica imovine tj. aktive.

Koeficijent obrtaja aktive se raCuna kao omjer prihoda od prodaje te imovine. Njega ima
smisla racunati ako se pokazatelji usporeduju s prethodnom godinom, ciljnom veli¢inom,

prosjekom industrije ili konkurentskim poduze¢ima.
U svrhu planiranja radunaju se i ostali, izvedeni koeficijenti obrtaja'>:

e Koeficijent obrtaja kratkotrajne imovine
e Koeficijent obrtaja dugotrajne imovine
e Koeficijent utrZivosti zaliha

e Koeficijent obrtaja neto potrazivanja

13http://www.efst.unist. hr/interno/index.php?materijali=1&predmet=2, 05.06.2016.
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3.3. Analiza likvidnosti i solventnosti

Likvidnost je sposobnost tvrtke da u roku podmiri svoje tekuce obveze, dok solventnost

predstavlja sposobnost tvrtke da u roku podmiri svoje dugoro¢ne obveze. 1

Mjere likvidnosti
Za mjere likvidnosti su zainteresirani manageri poduzeca kako bi bili sigurni da ¢e podmiriti
svoje obveze. Podmirivanje obveza je bitno radi toga da nebi doslo do blokade Ziro raCuna,
gubitka dobavljaca i ostalih problema. Postoje dvije skupine mjera za izraCunavanje
likvidnosti:

1. Mjere utemeljene na odnosu izmedu tekuce aktive i tekuce pasive

2. Mjere koje pokazuju mogucnost pretvaranja tekuce aktive, koja nije novac, u novac.

Mjere likvidnosti utemeljene na odnosu tekuce aktive i tekuce pasive su':

1. Teku¢i odnos — odnos izmedu tekuce aktive i tekuce pasive. Pokazuje u kojoj mjeri
tekuca aktiva pokriva obveze iz tekuce pasive. Ako je tekuc¢i odnos veci od 1, znaci da
je radno raspoloZivi kapital pozitivan te da se moZe ocekivati da ¢e tekuce obveze biti
podmirene na vrijeme.

2. Radno raspolozivi kapital — razlika izmedu tekuce aktive i tekuce pasive. Pokazuje
pozitivno ili negativno prekoracenje tekuce aktive nad teku¢om pasivom.

3. Brzi odnos ili brzi tekuéi odnos (koeficijent ubrzane likvidnosti) — odnos izmedu brze
aktive (novac u banci i blagajni), plus brzo unov¢€ive aktive (kratkoro€na potrazivanja
od kupaca, brzo utrZivi vrijednosni papiri) prema teku¢im obvezama. Brzi odnos
zapravo pokazuje sposobnost poduzec¢a da u kratkom roku dode do odredene koli¢ine
novca.

Mjere koje pokazuju moguénost pretvaranja tekuce aktive, koja nije novac, u novac:

1. Broj obrtaja zaliha u vremenu — odnos izmedu troskova za prodane zalihe i prosjecnog
stanja zaliha. Mjera pokazuje koliko vremena treba da se novac uloZen u zalihe pojavi
u potrazivanjima koja ¢e biti naplac¢ena u realno kratkom roku.

2. Prosje€no vrijeme unovcéenja potrazivanja od kupaca — prosjec¢no vrijeme naplate te

pokazuje broj dana koji je potreban da se potraZivanja naplate.

4 Belak, V. (1995.): Menadzersko racunovodstvo, Zagreb, str. 71.
15 Belak, V. (1995.): Menadzersko racunovodstvo, Zagreb, str. 72.
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Mjere solventnosti

Za mjere solventnosti su zainteresirani manageri druStva, te kreditori i investitori koji

procjenjuju sposobnost drustva da im vrati uloZeni kapital. Mjere su usmjerene na

promatranje dugorocne financijske stabilnosti kroz odnose unutar kapitalne i financijske

strukture poduzeca. Mjere za procjenu solventnosti su'®:

Odnos dugorocnih obveza i ukupnog dugorocnog kapitala - pokazuje udjel
dugoro¢nih obveza u ukupno koriStenom dugoro¢nom kapitalu. Udjel dugoro¢nih
obveza u ukupnom dugoro¢nom kapitalu treba biti maksimalno 30-35%.

Stupanj zaduZenosti kao odnos ukupnih obveza i ukupne aktive — pokazuje sposobnost
drustva da pokrije svoje obveze prema kreditorima i investitorima. Stupanj
zaduZenosti ne bi trebao biti ve¢i od 50%.

Odnos ukupnih obveza i glavnice — jo§ se naziva odnos duga i glavnice. Daje istu
informaciju kao i stupanj zaduZenosti samo kroz druk¢iji odnos. Odnos treba
maksimalno iznositi 1:1.

Odnos pokrica kamata — pokazuje je li operativni dobitak koji se ostvaruje u
poslovanju dovoljan za pokrivanje kamata. Odnos pokri¢a kamata mora biti ve¢i od 1.
Odnos dugotrajne aktive i dionicke glavnice — zajedno s ostalim pokazateljima

definira konacnu strukturu pozicija aktive i pasive

3.4. Pokazatelji efikasnosti investiranja dioni¢ara

Pokazatelji efikasnosti investiranja dioni€ara pruZaju dioni¢arima i potencijalnim dioni¢arima

informacije o efektima ulaganja u redovne dionice dionickog druStva. Temeljni pokazatelji

17
su

a) Zarada po dionici — pokazuje relativnu profitabilnost dioni¢kog druStva promatranu

kroz ostvareni dobitak poslije oporezivanja po jednoj redovnoj dionici.

b) Dividende po dionici — izglasane dividende za obi¢ne dionice se dijele s brojem

obic¢nih dionica.

c) Povrat na dionicku glavnicu — mjera profitabilnosti dioniCara koji imaju redovne

dionice.

16Belak, V. (1995): Menadzersko raCunovodstvo, Zagreb, str. 78.
17httr)://www.efst.unist. hr/interno/index.php?materijali=1&predmet=2, 04.06.2016.
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d) Prinos od dividendi — odnos dividende po dionici prema trZi§noj cijeni dionice.
Pokazuje stopu povrata na dioniCku glavnicu, te je znaCajan pokazatelj zarade
dioniCara.

e) Odnos cijene prema zaradi po dionici — odnos cijene po dionici i zarade po dionici.

Pokazuje vrijeme za koje bi se investicija mogla vratiti.

3.5. Dodana vrijednost kao pokazatelj proizvodnosti
Dodana vrijednost je razlika izmedu prihoda i kupljenih dobara i usluga. Pokazuje koliko je
poduzece stvorilo dodane vrijednosti s obzirom na troSak rada, amortizaciju, deprecijacije,
troSak kamata, porez na dobit i dobit nakon oporezivanja. Mjere utemeljene na konceptu
dodane vrijednosti su'®:
a) Odnos dodane vrijednosti i dugotrajne aktive — pokazuje proizvodnost dugotrajne
aktive.
b) Odnos dodane vrijednosti i tekuce aktive - pokazuje koliko je druStvo sposobno
odbaciti dodane vrijednosti vlastitim snagama po jedinici uloZene tekuce imovine.
¢) Odnos dodane vrijednosti i ukupne aktive — pokazuje koliko je drustvo sposobno
odbaciti dodane vrijednosti po jedinici ukupne aktive.
d) Odnos dodane vrijednosti po zaposlenome — pokazuje koliko jedan zaposleni odbacuje
dodane vrijednosti.
e) Odnos dodane vrijednosti po nov¢anoj jedinici izravne place — pokazuje koliko jedna

kuna angazirana za izravne place zaposlenih odbacuje dodane vrijednosti.

18 Belak, V. (1995): Menadzersko racunovodstvo, Zagreb, str. 90.

16



4. KRAS D.D.

Poduzece ,,Kra$* je najveca hrvatska tvrtka koja se bavi proizvodnjom konditorskih proizvoda
te ima i vodecu poziciju proizvodaca u regiji s proizvodnjom koja godiSnje prelazi 33 000
tona. Kra$ d.d. je na hrvatskom trZiStu upisan kao dioni¢ko drustvo s temeljnim kapitalom od
549.448.400,00 kuna. SjediSte kompanije je u Zagrebu. Oko 55% ukupne proizvodnje Kras
plasira na domacem, a oko 45% na inozemnim trZi§tima. Kada je rije¢ o razvojnim planovima
poduzeca, moze se re¢i da su oni usmjereni prema izvoznoj orijentaciji, ali i prema jaanju
ve¢ postojece vodece pozicije na domacem trziStu i u regiji. Poznati brendovi poduzeca
,»Kras®“ su: Bajadera, Griotte desert, Dorina cokolade, Zivotinjsko carstvo, Domacica,
Napolitanke, Kiki i Bronhi bomboni. Ono $to poduzece Zeli je kontinuirano ulagati u razvoj
asortimana, kao i plasiranje novih i inovativnih proizvoda. Kra§ dio te strategije pokazuje
otvaranjem coko barova, Sto za cilj ima osmi$ljavanje novog koncepta komunikacije s

trzistem. "’

4.1. Povijest Krasa

Kra§ zapocinje s radom 1911. godine kada je tvornica Union u Zagrebu zapocela s radom kao
prvi industrijski proizvoda¢ ¢okolade u jugoistocnoj Europi.

1923. godine u Zagrebu, tvrtka Bizjak zapo€inje s radom te je ubrzo postala poznata po
svojim domacim keksima na trZistu Sire regije.

1950. godine dolazi do ujedinjenja Uniona, Bizjaka i ostalih manjih proizvodaca konditorskih
proizvoda. Te godine poduzece dobiva ime Josip KraS. Od tog ujedinjenja ,,Kra$* postaje
tvornica koja proizvodi sve tri grupe konditorskih proizvoda: kakao proizvoda, keksa i vafla i
bombonskih proizvoda.

1992. godine druStveno poduzece se transformira u dioni¢ko drustvo Kra§ s procjenom
vrijednosti kapitala od 135.769.000,00 DEM.*

1997. godine Kra§ dobiva Certifikat ISO 9001. U Zagrebu 2007. Godine se otvara prvi
CHOCO BAR Bonbonniere Kras, a 2010. Ekopark Kras.

http://www.kras.hr/hr/kras_danas, 05.06.2016.
Dhittp://www.kras.hr/hr/povijest_krasa, 06.06.2016.
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4.2. Misija i vizija Krasa

Misija®' Krasa je stvarati originalne brendove visoke kvalitete koji svojim okusom povezuju
generacije potrosaa. Smatraju da su im zaposlenici i bogato iskustvo najveéa vrijednost.
Svoje planove razvijaju kroz samostalni razvoj kompanije i transparentan odnos s poslovnim
partnerima i zajednicama s kojima posluju.

Vizija?* Krasa je da u srednjoroénom razdoblju zadrZi vodeéu poziciju na trZistu regije
jaCanjem svojih brandova kroz razvoj i rast kompanije, strateSke saveze i aktivizacije, te
ucinkovito upravljanje ljudskim potencijalima u cilju osiguranja pretezno radnickog

vlasniStva.
4.3.Poslovanje poduzeca Kras d.d.

U 2014. godini ostvaren je rast prodaje od 3,4% s naglaskom rasta izvoza od 7,4%.
Proizvedeno je 33.682 tone konditorskih proizvoda, $to je viSe za 3,7% od proizvodnje u
2013. godini. Troskovi proizvodnje se povecavaju zbog rasta cijena sirovina kao Sto su
kakaovac, preradevine od kakaa i koStunji¢avo voce.

U 2014. godini prodaja je iznosila 34.183 tone konditorskih proizvoda. U realizaciju je
ukljucen asortiman tvornica u Zagrebu, tvornice ,,Mira“, d.d. Prijedor, Bosna i Hercegovina,
tvornica ,,Karolina d.o.o. Osijek te usluznu proizvodnju. Prodaja je u odnosu na prethodnu

2013. godinu, ve¢a za 3,3% tj. 1.079 tona.

34.000 32.489 33.682

I l KAROLINA.d.0.0. Osjek
I. MRA. a.d. Priedor

I l Kras, d.d. Zagreb

Utonama/ b tomes
=

2013. 2014.

Slika 2: Proizvodnja Kras grupe

Izvor: Kras, godiSnje izvjeScée 2014., str. 22.

Hhitp://www.kras.hr/hr/misija_i_vizija, 05.06.2016.
hitp://www.kras.hr/hr/misija_i_vizija, 05.06.2016.
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Na trzistu Hrvatske u 2014. ostvarena je prodaja od 18.352 tone, Sto je na razini ostvarenja iz
2013. godine. 2014. godine, zbog pada BDP-a, na konditorskom trZistu dolazi do rasta uvoza,
samim time i pritiskom na sniZavanje maloprodajnih cijena te povec¢anim ulaganjem u trZiste.
Unato¢ tim dogadajima, bombonska grupa proizvoda, kakao grupa proizvoda te usluZne
djelatnosti grupe Kra$, ostvarili su rast u odnosu na 2013. godinu. Jedino je u grupi proizvoda

keksa i vafla zabiljezen pad u odnosu na 2013. godinu.
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Ukupna prodaja / Domacde tr2iste / Izvoz/
Total sales Domestic market

| B
N II 2014.

U tonama /In tonnes

Slika 3: Prodaja Kras grupe

Izvor: Kras, godiSnje izvjesce 2014., str. 19.

Na izvoznim trzistima je 2014. godine ostvarena prodaja od 15.831 tonu, $to je 7,4% vise
nego prethodne godine. Ostvarena struktura prodaje ukazuje na rast izvoza putem

nepovezanih druStava odnosu na povezana.

Jugoist. Europa
SE Europe
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Makedonija
»AQCL’(JO nia
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Zap. i Sr. Europa 4,5%

W and C Eun urope

Bosnia and Herzegovina

Slika 4: Struktura izvoza u 2014. godini

Izvor: Kras, godiSnje izvjeSce 2014., str. 21.
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Ostvarena prodaja povezanih druStava iznosi 8.812 tona, Sto je za 1,2% viSe nego 2013.
godine. Prodaja na izvoznim trZiStima putem nepovezanih druStava iznosi 7.019 tona, §to je

16,3% vise nego prethodne godine™.

4.4 Financijski rezultati poslovanja poduzeca Kras d.d. 2015. godine
Bilanca®* je temeljni financijski izvjeStaj koji pokazuje financijski polozaj drustva, imovinu
kojom raspolaze drustvo, obveze drustva i vlasnicku glavnicu. Iz priloZene bilance poduzeca

,»,Kra$*“ na dan 31.12.2015. vidi se da je zbroj aktive i pasive 1.055.494.782,00 kn.
Kada se gleda aktiva u taj iznos ulazi:

¢ Dugotrajna imovina u iznosu od 564.011.796,00 kn
e Kratkotrajna imovina u iznosu od 481.641.893,00 kn

¢ Placeni troskovi buduceg razdoblja i obraCunati prihodi u iznosu od 9.840.913,00 kn
U slucaju pasive u taj iznos ulazi:

e Kapital i rezerve u iznosu od 562.755.153,00 kn

e Dugorocne obveze u iznosu od 132.220.701,00 kn

e Kratkoro¢ne obveze u iznosu od 357.735.052,00 kn

e (Odgodeno placanje troskova i prihod buducéeg razdoblja u iznosu od 2.783.876,00 kn

Racun dobiti i gubitka25 je financijski izvjeStaj koji pokazuje uspjeSnost poslovanja
poduzeca kroz odredeno vremensko razdoblje. Prikazuje sve prihode, rashode i ostvarene
financijske rezultate tog razdoblja. Iz priloZenog ra¢una dobiti i gubitka poduzeca ,,Kra$* u
razdoblju od 01.01.2015. do 31.12.2015. vidljivo je da su ukupni prihodi iznosili
892.831.912,00 kn, a rashodi 876.936.427,00 kn S$to zna¢i da je poduzece poslovalo s
dobitkom prije oporezivanja u iznosu od 15.895.485,00 kn. Dobitak razdoblja nakon
oporezivanja iznosi 11.736.611,00 kn.

» Kra§ d.d.: Godignje izvjesce 2014. godine, str. 18.
** Prilog 1: Bilanca Krasa na dan 31.12.2015. godine
* Prilog 3: Ra¢un dobiti i gubitka od 01.01.2015. do 31.12.2015.
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H2015. god| 887.360.998,00 | 5.470.914,00 kn | 892.831.912,00

Grafikon 1: Prihodi 2014. i 2015. godine

Izvor: Prikaz autora prema podatcima iz racuna dobiti i gubitka poduzeca Kra$ d.d.

Iz grafikona 1. se vidi da su se poslovni prihodi u 2015. godini u odnosu na 2014. godinu
povecali, a financijski prihodi smanjili. Ukupni prihodi su se povecali u 2015. godini u

odnosu na 2014.
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42014. god| 858.468.019,00k | 11.947.155,00kn | 870.415.174,00 k
H2015. god| 864.990.125,00k | 11.946.302,00kn | 876.936.427,00 k

Ukupni rashodi

Grafikon 2: Rashodi 2014. i 2015. godine

Izvor: Prikaz autora prema podatcima iz racuna dobiti i gubitka poduzeca Kra$ d.d

Iz grafikona 2. se vidi da su se poslovni rashodi u 2015. godini u odnosu na 2014. povecali, a

financijski rashodi smanjili. Ukupni rashodi su se u 2015. godini povecali.
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Grafikon 3: Dobitak razdoblja 2014. i 2015. godine

Izvor: Prikaz autora prema podatcima iz racuna dobiti i gubitka poduzec¢a Kra$ d.d.

Iz grafikona 3. se vidi da se ukupni dobitak nakon oporezivanja smanjio u 2015. godini u

odnosu na 2014. godinu i to za 23.41.870 kuna.

Izvjesitaj o novéanom tijeku®® pokazuje izvore pribavljanja i nadin upotrebe novca. Iz njega

su vidljivi novcani tokovi nastali od poslovnih aktivnosti, investicijskih aktivnosti te

financijskih aktivnosti.
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Grafikon 4: Novcani tijek od poslovnih aktivnosti 2014. i 2015. godine

Izvor: Prikaz autora prema podatcima iz izvjeStaja o nov€anom tijeku poduzec¢a Kras d.d.

% Prilog 4: Izvjeitaj o novéanom tijeku od 01.01.2015. do 31.12.2015.
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Iz grafikona 4. je vidljivo da je ukupno povecanje nov¢anog tijeka od poslovnih aktivnosti u
2015. godini iznosilo 54.107.418,00 kn, $to je manje nego prethodne godine kada je iznosilo
59.604.718,00 kn. Ukupno smanjenje novcanog tijeka od poslovnih aktivnosti je u 2015.
godini iznosilo 49.462.212,00 kn, $to je znatno manje nego u 2014. godini kada je iznosilo
65.313.288,00 kn. U 2015. godini zabiljeZeno je neto povecanje nov€anog tijeka od poslovnih
aktivnosti u iznosu od 4.645.206,00 kn.
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Grafikon 5: Primici i izdaci investicijskih aktivnosti 2014. i 2015. godine

Izvor: Prikaz autora prema podatcima iz izvjeStaja o nov€anom tijeku poduzeca Kra$ d.d.

Iz grafikona 5. vidljivo je da su ukupni nov€ani primici od investicijskih aktivnosti u 2015.
godini iznosili 23.595.947,00 kn, Sto je manje nego u prethodnoj godini kada su iznosili
41.256.212,00 kn.Ukupni nov€ani izdaci od investicijskih aktivnosti u 2015. godini su iznosili
48.733.346,00 kn, $to je viSe nego u 2014. godini kada su iznosili 36.248.775,00 kn.

U 2015. godini zabiljeZeno je neto smanjenje nov¢anog tijeka od investicijskih aktivnosti u
iznosu od 25.137.399,00 kn.
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Grafikon 6: Primici i izdaci od financijskih aktivnosti 2014. i 2015. Godine

Izvor: Prikaz autora prema podatcima iz izvjeStaja o nov€anom tijeku poduzec¢a Kras d.d.

Iz grafikona 6. vidljivo je da su ukupni nov€ani primici od financijskih aktivnosti u 2015.
godini iznosili 136.777.182,00 kn, §to je manje nego u prethodnoj godini kada su iznosili
172.326.442,00 kn. Ukupni novcani izdaci od financijskih aktivnosti u 2015. godini iznose
123.750.261,00 kn, Sto je manje nego u 2014. godini kada je iznosilo 165.796.266,00 kn. U
2015. godini zabiljeZeno je neto povecanje novcanog tijeka od financijskih aktivnosti u iznosu
od 13.026.921,00 kn.
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Grafikon 7: Novac i nov¢ani ekvivalenti na kraju razdoblja

Izvor: Prikaz autora prema podatcima iz izvjeStaja o nov€anom tijeku poduzec¢a Kras d.d.
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Iz priloZenog grafa vidljivo je da su novac i nov€ani ekvivalenti u 2014. godini, kada iznose
34.715.575 kuna, ve¢i nego u 2015. godini kada iznose 27.250.303 kune.

Izvjeitaj o sveobuhvatnoj dobiti®’ poduzeée radi kako bi se prezentirale sve komponente
dobiti ili gubitka kao i komponente ostale sveobuhvatne dobiti. Promatrajuéi izvjestaj o
sveobuhvatnoj dobiti te biljeéke28 uz sam izvjestaj vidljivo je da su prihodi od prodaje unutar
Republike Hrvatske u 2015. godini iznosili 502.235.000,00 kn. Usporedujuc¢i to s 2014.
godinom kada su prihodi od prodaje na domacéem trziStu iznosili 512.119.000,00 kn, vidljiv je

nastavak trenda pada prodaje da domacem trzistu.

Prihodi od prodaje na inozemnom trZiStu iznose 348.694.000,00 kn, Sto biljeZi rast u odnosu
na 2014. godinu kada su iznosili 336.970.000,00 kn. Ukupni prihodi od prodaje su se povecali
u 2015. godini.

Ostali poslovni prihodi kao S§to su dobici od prodaje dugotrajne imovine, prihodi od

subvencija, refundacija, i naknada Steta i sl. biljeZe pad u 2015. godini u odnosu na 2014.

Ukupni materijalni troskovi se povecaju u 2015. godini zbog povecanja troSkova sirovina,

materijala i ambalaZa.
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Grafikon 8: Prihodi od prodaje unutar RH u 2014. i 2015. godini

Izvor: Prikaz autora prema podatcima iz biljeSki uz izvjeStaj o sveobuhvatnoj dobiti poduzeéa Kra$ d.d.

Grafikon 8. prikazuje pad prihoda od prodaje na domacem trziStu u 2015. godini u odnosu na
2014. godinu i to za 9.884.000,00 kuna.

*7 Prilog 5: Izvjedtaj o sveobuhvatnoj dobiti za 2015. godinu
* Prilog 6: Biljeske uz izvjestaj o sveobuhvatnoj dobiti
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Grafikon 9: Prihodi od prodaje u inozemstvu 2014. i 2015. godine

Izvor: Prikaz autora prema podatcima iz biljeSki uz izvjeStaj o sveobuhvatnoj dobiti poduzeéa Kras d.d.

Iz grafikona 9. vidljivo je da prihodi od prodaje u inozemstvu biljeze rast i to za 11.724.000

kuna.

4.5.Financijski rezultati prvog tromjesec¢ja 2016. godine

Iz racuna dobiti i gubitka29 prvog tromjesecja 2016. godine vidi se da je Kra$ d.d. ostvario
ukupne prihode u iznosu od 199.,4 milijuna kuna. Prihodi od prodaje ostvareni su u iznosu od
196,4 milijuna kuna, pri ¢emu su prihodi od prodaje na domacem trzistu ostvareni u iznosu od
101,6 milijuna kuna, a prihodi od prodaje u inozemstvu u iznosu od 94,8 milijuna kuna.
Ukupni rashodi u razdoblju prvog tromjese¢ja 2016. godine ostvareni su u iznosu od 197,7

milijuna kuna.
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170.000.000,00 kn
168.000.000,00 kn
166.000.000,00 kn

2015. godina
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prihodi rashodi

Grafikon 10: Prihodi i rashodi prvog tromjesec¢ja 2015. i 2016 godine

Izvor: Prikaz autora prema podatcima iz racuna dobiti i gubitka prvog tromjesecja 2016. godine poduzeca Kra§
d.d.

% Prilog 7: Ra¢un dobiti i gubitka prvog tromjese&ja 2016. godine
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Grafikon 10. pokazuje da su u prvom tromjesecju 2016. godine ukupni prihodi zabiljeZili pad
od 3,8% u odnosu na isto razdoblje proSle godine, dok su ukupni rashodi pali za 3,5%.
Ostvarena je neto dobit od 1,2 milijuna kuna. Fiksne obveze prema dospjelim anuitetima

podmirene su na vrijeme, a obveze prema dobavlja¢ima uskladene su s teku¢im priljevom.30

4.6. Analiza Krasa putem financijskih pokazatelja

4.6.1. Pokazatelji profitabilnosti

Brutoprofitna marZa = Bruto dobit/Prihod od prodaje *100

Bruto profitna marza = 338300000/887.360.998 * 100 = 38,12%

Nakon S$to se podmire troSkovi za prodano, poduzecu ostaje 38,12% prihoda za pokrice
troSkova uprave i prodaje, troSkova financiranja, poreza na dobitak i dobitka nakon

oporezivanja.

Profitna marZa prije oporezivanja = Dobitak prije poreza/Prihod od prodaje*100
Profitna marZa prije oporezivanja = 15.895.485/887.360.998%100 = 1,79%

Poduzecu ostaje 1,79% prihoda za pokri¢e poreza na dobitak i dobitka nakon oporezivanja.

Neto profitna marZa = Dobitak poslije poreza/Prihod od prodaje*100
Neto profitna marza = 11.736.611/887.360.998*100= 1,32%
Nakon podmirenja svih troSkova i poreza na dobitak KraSu ostaje 1,32% prihoda koje

poduzece moZze podijeliti vlasnicima ili reinvestirati u poslovanje.

4.6.2. Pokazatelji povrata na investirano

Povrat na ukupni kapital(ROA) = Operativni dobitak/Ukupna aktiva®100
ROA =40.042.525/1.055.494.782 = 3,79%
Povrat na ukupni kapital nam pokazuje da je na 100 kuna investiranih u aktivu ostvareno 3,79

kuna operativnog dobitka.

%0 Kras, financijski izvjestaj za razdoblje I-IIl 2016. godine, str. 11.
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Povrat na investirani kapital = Dobitak poslije oporezivanja/Ukupni viastiti kapital*100
Povrat na investirani kapital = 11.736.611/562.755.153=2,09%
Iz 100 kuna uloZenog vlastitog kapitala je proizasSlo 2,09 kuna dobitka nakon oporezivanja

koji ¢e se rasporediti na pricuve, dividendu i zadrZani dobitak.

4.6.3. Pokazatelji likvidnosti i solventnosti

Koeficijent opce likvidnosti = Kratkotrajna imovina / Kratkotrajne obveze

Koeficijent opce likvidnosti = 481.641.893 /357.735.052 = 1,35

S obzirom da je koeficijent opce likvidnosti jednak 1,35, ne bi trebalo biti problema s
podmirivanjem obveza. S obzirom da je pokazatelj manji od 2, sigurnost u podmirivanje

obveza nije garantirana.

Koeficijent ubrzane likvidnosti = (Kratkotrajnaimovina — zalihe) / Kratkorocne obveze
Koeficijent ubrzane likvidnosti = (481.641.893 - 90.425.643) / 357.735.052 = 1,09
Koeficijent ubrzane likvidnosti iznosi 1,09, Sto je veée od 1, pa se moze zakljuciti da
poduzece u vrlo kratkom roku moze podmiriti potrebe za gotovinom i osigurati odredenu

koli¢inu novca.

Radno raspoloZivi kapital = Kratkorocna imovina — Kratkorocne obveze

Radno raspoloZivi kapital = 481.641.893 — 357.735.052 = 123.906.841

Radno raspolozivi kapital je pozitivan i iznosi 123.906.841 kn. MozZe se zakljuciti da Kra$ ne
treba osiguravati dodatne izvore sredstava jer ima novac za udovoljavanje teku¢im obvezama

1 neocekivanim novéanim izdacima.

Stupanj zaduZenosti = (Ukupne obveze / Ukupna aktiva)*100
Stupanj zaduZenosti = (489.955.753 / 1.055.494.782) * 100 = 46,42%
Stupanj zaduZenosti iznosi 46,42% te je u granicama optimalnosti §to znaci da je poduzece

Kra§ sposobno da pokrije svoje obveze prema kreditorima i investitorima.

Odnos ukupnih obveza i glavnice = (Ukupne obveze / Viasnicka glavnica)*100
Odnos ukupnih obveza i glavnice = 489.955.753 / 562.755.153 * 100 = 87,06%
Odnos duga i glavnice iznosi 87,06% S§to znaci da se dug i glavnica odnose kao 87:1 te je to

prihvatljiv odnos jer pokazuje da drusStvo nije prezaduZeno.
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4.6.4. Pokazatelji efikasnosti investiranja dioni¢ara u poduzece Kras

Zarada po dionici = Dobitak nakon oporezivanja / Broj obicnih dionica
Zarada po dionici = 11.736.611 / 1.369.484 = 8,57

Zarada po dionici poduzeca Kras iznosi 8,57 kuna.

Odnos cijene prema zaradi dionice = TrZisna cijena po dionici / Zarada po dionici
Cijena/Zarada po dionici = 504,01 / 8,57 = 58,81
Potencijalni kupac dionice Kra§ vratio bi investiciju u roku 58,81 godine, ali ako se u

meduvremenu ne dogodi porast/pad cijene dionice.
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5. ZAKLJUCAK

Na temelju ovog zavr$nog rada moze se zakljuciti kako je prije svakog analiziranja poslovanja
i poslovnih rezultata nekog poduzeca potrebno biti upoznat s poslovnim izvjeStajima i
stavkama koje se nalaze u tim izvjeStajima. Potrebno je poznavati osnovne kategorije prihoda
i rashoda te mjera za analizu uspjesnosti poslovanja.

Osnovne mjere za analizu uspjeSnosti poslovanja kao su: horizontalna analiza, vertikalna
analiza, analiza trenda i analiza putem pokazatelja. Te analize daju moguénost usporedivanja
poslovnih rezultata tijekom viSe godina. Korisnicima pokazuju posluje li poduzece s
dobitkom ili gubitkom, podmiruje li svoje obveze na vrijeme, postoji li zarada dioni¢arima i
sl.

Kada je rije¢ o uspjeSnosti poslovanja poduzeca ,,Kra$* moZe se zakljuciti da je poduzece u
2015. godini poslovalo uspjes$no, s profitom, na vrijeme podmirujuéi svoje obveze. lako
uspjesSno, u usporedbi s prethodnom godinom, poduzece je poslovalo loSije. Razlozi tome
mogu se pronaci u povecanju rashoda koji se pojavljuju zbog poskupljenja osnovnih sirovina i
materijala potrebnih za proizvodnju. Takoder, razlog je i loSe gospodarsko stanje u Republici
Hrvatskoj, uvoz inozemnih konditorskih proizvoda i pritisak na sniZavanje cijene $to utjece na
smanjenu prodaju na domacem trZiStu. Prodaja na inozemnom trZiStu biljeZi trend rasta.

S obzirom na to da je dobitak 2015. godine manji nego prethodne godine, moZe se zakljuciti
da je i zarada po dionici manja u 2015. godini.

“Kra$* u prvom tromjesecju 2016. godine posluje s dobitkom, ali manjim nego u istom
razdoblju prethodne godine. MozZe se zakljuditi da se trend pada prihoda na domacem trZistu

nastavlja i u 2016. godini.
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PRILOZI
Prilog 1: Bilanca Krasa na dan 31.12.2015. godine

BILANCA
stanje na dan 31.12.2015.

|1A) POTRAZIVANJA ZA UPISANI A NEUPLACENI KAPITAL 001 0 0]
B) DUGOTRAJNA IMOVINA (003+010+020+029+033) 002 569.471.744 564.011.976
|. NEMATERIJALNA IMOVINA (004 do 009) 003 275.047 277.540

1. lzdaci za razvoj 004 0 0|
2. Koncesije, patenti, licencije, robne i usluzne marke, softver i ostala prava 005 266.759 277.540
3. Goodwill 006 0 0
4. Predujmovi za nabavu nematerijalne imovine 007 0 0
5. Nematerijalna imovina u pripremi 008 8.288 0
6. Ostala nematerijalna imovina 009 0 0|
Il. MATERIJALNA IMOVINA (011 do 019) 010 394.242.835 404.430.507
1. Zemljiste 011 67.900.565 67.900.565

2. Gradevinski objekti 012 196.675.758 186.331.424
3. Postrojenja i oprema 013 77.173.279 91.604.271
4. Alati, pogonski inventar i transportna imovina 014 16.408.666 12.891.494
5. BioloSka imovina 015 1.614.637 1.696.189
6. Predujmovi za materijalnu imovinu 016 3.443.871 610.182
7. Materijalna imovina u pripremi 017 7.023.499 20.234.911
8. Ostala materijalna imovina 018 2.190.576 1.697.310
9. Ulaganje u nekretnine 019 21.811.984 21.464.161
1Il. DUGOTRAJNA FINANCIJSKA IMOVINA (021 do 028) 020 172.052.011 156.405.909
1. Udjeli (dionice) kod povezanih poduzetnika 021 85.675.822 85.675.822

2. Dani zajmovi povezanim poduzetnicima 022 3.390.921 0

3. Sudjelujuéi interesi (udjeli) 023 10.416.285 10.447.938

4. Zajmovi dani poduzetnicima u kojima postoje sudjelujuci interesi 024 0 0

5. Ulaganja u vrijednosne papire 025 289.112 289.112

6. Dani zajmovi, depoziti i slicno 026 67.671.123 54.830.468

7. Ostala dugotrajna financijska imovina 027 4.608.748 5.162.569

8. Ulaganja koja se obra¢ ju metodom udjela 028 0 0
IV. POTRAZIVANJA (030 do 032) 029 0 0
1. PotraZivanja od povezanih poduzetnika 030 0 0

2. PotraZivanja po osnovi prodaje na kredit 031 0 0

3. Ostala potraZivanja 032 0 0

V. ODGODENA POREZNA IMOVINA 033 2.901.851 2.898.020
C) KRATKOTRAJNA IMOVINA (035+043+050+058) 034 469.865.863 481.641.893
|. ZALIHE (036 do 042) 035 78.101.896 90.425.643

1. Sirovine i materijal 036 50.120.084 57.226.111
2. Proizvodnja u tijeku 037 0 0
3. Gotovi proizvodi 038 20.388.003 23.584.985
4. Trgovacka roba 039 6.162.796 7.990.614
5. Predujmovi za zalihe 040 232.110 633.446
6. Dugotrajna imovina r j prodaiji 041 0 0
7. Biolo$ka imovina 042 1.198.903 990.487

1. POTRAZIVANJA (044 do 049) 043 335.697.378|  346.559.919

1. PotraZivanja od povezanih poduzetnika 044 127.206.091 142.026.344
2. Potrazivanja od kupaca 045 198.222.530 191.006.848
3. Potrazivanja od sudjeluju¢ih poduzetnika 046 0 3.081
4. PotraZivanja od zaposlenika i ¢lanova poduzetnika 047 343.109 315.288
5. Potrazivanja od drzave i drugih institucija 048 559.444 1.775.570
6. Ostala potrazivanja 049 9.366.204 11.432.788
11l. KRATKOTRAJNA FINANCIJSKA IMOVINA (051 do 057) 050 21.351.014 17.406.028,
1. Udjeli (dionice) kod povezanih poduzetnika 051 0 0
2. Dani zajmovi povezanim poduzetnicima 052 3.390.921 3.379.226
3. Sudjelujuéi interesi (udjeli) 053 0 0
4. Zajmovi dani poduzetnicima u kojima postoje sudjelujuci interesi 054 0 0
5. Ulaganja u vrijednosne papire 055 1.800.000 1.800.000
6. Dani zajmovi, depoziti i sli¢no 056 16.076.038 12.142.284
7. Ostala financijska imovina 057 84.055 84.518

IV. NOVAC U BANCI | BLAGAJNI 058 34.715.575 27.250.303]
D) PLACENI TROSKOVI BUDUCEG RAZDOBLJA | OBRACUNATI PRIHODI 059 14.418.471 9.840.913
E) UKUPNO AKTIVA (001+002+034+059) 060 1.053.756.078| 1.055.494.782]

IF) IZVANBILANCNI ZAPISI 061 20.631.897 20.626.222




Prilog 2: Bilanca Krasa na dan 31.12.2015. godine

[PASIVA
A) KAPITAL | REZERVE (063+064+065+071+072+075+078) 062 568.904.178 562.755.153
|. TEMELJNI (UPISANI) KAPITAL 063 540.448.400|  549.448.400
Il. KAPITALNE REZERVE 064 -19.946.123 -19.881.893
Ill. REZERVE 1Z DOBITI (066+067-068+069+070) 065 25.736.124 26.440.048
1. Zakonske rezerve 066 25.736.124 26.440.048
2. Rezerve za viastite dionice 067 23.059.276| 28.024.368
3. Vlastite dionice i udjeli (odbitna stavka) 068 23.050.276 28.024.368
4. Statutarne rezerve 069 0 0
5. Ostale rezerve 070 0 0
IV. REVALORIZACIJSKE REZERVE 071 876.098 891.420
V. ZADRZANA DOBIT ILI PRENESENI GUBITAK (073-074) 072 -1.288.802 -5.879.433
1. ZadrZana dobit 073 0 0
2. Preneseni gubitak 074 1.288.802 5.879.433
V1. DOBIT ILI GUBITAK POSLOVNE GODINE (076-077) 075 14.078.481 11.736.611
1. Dobit poslovne godine 076 14.078.481 11.736.611
2. Gubitak poslovne godine 077 0| 0
VIl. MANJINSKI INTERES 078 0 0
B) REZERVIRANJA (080 do 082) 079 0 0
1. Rezerviranja za mirovine, otp: ine i sliéne ob 080 0 0
2. Rezerviranja za porezne obveze 081 0 0
3. Druga rezerviranja 082 0 0
C) DUGOROCNE OBVEZE (084 do 092) 083 128.802.855 132.220.701
1. Ob prema px im podi ici 084 0| 0
2. Obveze za zajmove, depozite i sliéno 085 0 0
3.0b prema i drugim financijskim institucijai 086 88.043.154 86.411.325
4. Obveze za predujmove 087 0| 644.042
5. Obveze prema dobavijaéima 088 0 0
6. Obveze po vrijednosnim papirima 089 0 0
7. Obveze prema poduzetnicima u kojima postoje sudjelujuéi interesi 090 38.938.227 43.567.280
8. Ostale dugoroéne obveze 091 1.821.474 1.598.054
9. Odgodena porezna obveza 092 0 0
D) KRATKOROCNE OBVEZE (094 do 105) 093 352.342.068 357.735.052
1. Obveze prema povezanim poduzetnicima 094 39.445.751 26.432.745
2. Obveze za zajmove, depozite i sliéno 095 2.811.778 3.300.000
3.0b prema i drugim financijskim institucija 096 43.094.660 53.640.169
4. Obveze za predujmove 097 38.369 150.808
5. Obveze prema dobavijaéima 098 110.447.532 108.324.620
6. Obveze po vrijednosnim papirima 099 0 0
7. Obveze prema poduzetnicima u kojima postoje sudjelujuéi interesi 100 120.263.162 136.818.538
8.0b prema zaposlenici 101 9.112.402 8.104.583
9. Obveze za poreze, doprinose i sliéna davanja 102 16.902.259 13.147.122
10. Obveze s osnove udjela u rezultatu 103 922.521 1.053.669
11.0b po i dugotrajne imovi ijenjene prodaiji 104 0 0
12. Ostale kratkoroéne obveze 105 9.303.634 6.762.798
E) ODGODENO PLACANJE TROSKOVA | PRIHOD BUDUCEGA RAZDOBLJA 106 3.706.977 2.783.876
IT’) UKUPNO - PASIVA (062+079+083+093+106) 107 1.053.756.078| 1.055.494.782
Ig) IZVANBILANCNI ZAPISI 108 20.631.897 20.626.222
DODATAK BILANCI (popunjava poduzetnik koji sastavija konsolidirani godiénji financijski izvjedtaj)
A) KAPITAL | REZERVE
1. Pripi imatelima ital ti 109
2. Pripi ) jinsh i 110
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Prilog 3: Racun dobiti i gubitka od 01.01.2015. do 31.12.2015.

RACUN DOBITI | GUBITKA
u razdoblju 01.01.2015. do 31.12.2015.

|0bveznlk: KRAS d.d. Zagreb I

I. POSLOVNI PRIHODI (112+113) 111 884.831.011| 887.360.998
1. Prihodi od prodaje 112 863.228.377] 867.150.046
2. Ostali poslovni prihodi 113 21.602.634] 20.210.952

Il. POSLOVNI RASHODI (115+116+120+124+125+126+129+130) 114 858.468.019] 864.990.125

1. Promjene vrijednosti zaliha proizvodnje u tijeku i gotovih proizvoda 115 -2.874.614 -2.967.574
2. Materijalni troskovi (117 do 119) 116 599.820.027| 613.047.837
a) Trodkovi sirovina i materijala 117 351.744.296| 369.110.200

b) Tro$kovi prodane robe 118 158.339.555| 152.694.635

c) Ostali vanjski troSkovi 119 89.736.176| 91.243.002

3. Troskovi osoblja (121 do 123) 120 180.472.865| 187.751.120
a) Neto place i nadnice 121 106.330.316| 112.294.357|

b) Tro$kovi poreza i doprinosa iz pla¢a 122 48.383.031| 48.127.398

c) Doprinosi na pla¢e 123 25.759.518 27.329.365

4. Amortizacija 124 36.169.783 34.557.475
5. Ostali troSkovi 125 35.507.231 30.872.099
6. Vrijednosno uskladivanje (127+128) 126 7.299 0
a) dugotrajne imovine (osim financijske imovine) 127 0 0
b) kratkotrajne imovine (osim financijske imovine) 128 7.299 0

7. Rezerviranja 129 0 0
8. Ostali poslovni rashodi 130 9.365.428 1.729.168|
lll. FINANCIJSKI PRIHODI (132 do 136) 131 6.241.460 5.470.914
1. Kamate, tecajne razlike, dividende i sliéni prihodi iz odnosa s 132 2.695.205 1.582.092
2. Kamate, tecajne razlike, dividende, sliéni prihodi iz odnosa s 133 3.303.156 3.374.624]
3. Dio prihoda od pridruzenih pod ika i sudjelujuéih int 134 0 0
4. Nerealizirani dobici (prihodi) od financijske imovine 135 0 0
5. Ostali financijski prihodi 136 243.099 514.198
IV. FINANCIJSKI RASHODI (138 do 141) 137 11.947.155|  11.946.302
1. Kamate, tecajne razlike i drugi rashodi s povezanim poduzetnicima 138 9.679 408.419
2. Kamate, tecajne razlike i drugi rashodi iz odnosa s nepovezanim 139 11.852.590| 11.536.976
3. Nerealizirani gubici (rashodi) od financijske imovine 140 0 0
4. Ostali financijski rashodi 141 84.886 907

V. UDIO U DOBITI OD PRIDRUZENIH PODUZETNIKA 142 0 0|

VI. UDIO U GUBITKU OD PRIDRUZENIH PODUZETNIKA 143 0 0

VIl. IZVANREDNI - OSTALI PRIHODI 144 0 0

VIIl. IZVANREDNI - OSTALI RASHODI 145 0 0

IX. UKUPNI PRIHODI (111+131+142 + 144) 146 891.072.471| 892.831.912

X. UKUPNI RASHODI (114+137+143 + 145) 147 870.415.174| 876.936.427

XI. DOBIT ILI GUBITAK PRIJE OPOREZIVANJA (146-147) 148 20.657.297|  15.895.485

1. Dobit prije oporezivanja (146-147) 149 20.657.297| 15.895.485)

2. Gubitak prije oporezivanja (147-146) 150 0 0
XIl. POREZ NA DOBIT 151 6.578.816 4.158.874
Xlll. DOBIT ILI GUBITAK RAZDOBLJA (148-151) 152 14.078.481|  11.736.611

1. Dobit razdoblja (149-151) 153 14.078.481| 11.736.611

2. Gubitak razdoblja (151-148) 154 0 0
|DODATAK RDG-u (popunjava poduzetnik Koji sastavija konsolidirani godisnji financijski izvjestaj)

XIV. DOBIT ILI GUBITAK RAZDOBLJA
1. Pripisana imateljima kapitala matice 155 0 0
2. Pripi: jinsk i 156 0 0|




Prilog 4: 1zvjeStaj o nov€anom tijeku od 01.01.2015. do 31.12.2015.

1IZVJESTAJ O NOVCANOM TIJEKU - Indirektna metoda
u razdoblju 01.01.2015. do 31.12.2015.

|Obv'znik: KRAS d.d. Zagreb |
|M TIJEK OD POSLOVNIH AKTIVNOSTI |

1. Dobit prije poreza 001 20.657.297|  15.895.485)
2. Amortizacija 002 36.169.783| 34.557.475
3. Povecanje kratkoro&nih obveza 003 2.777.638 0|
4. Smanjenje kratkotrajnih potrazivanja 004 0| 0)
5. Smanjenje zaliha 005 0| 0)
6. Ostalo poveéanje novéanog tijeka 006 0| 3.654.458
I. Ukupno povecanj ¢anog tijeka od poslovnih aktivnosti (001 do 006) 007 59.604.718 54.107.418|
1. Smanjenje kratkoroénih obveza 008 0| 22532674
2. Povecanije kratkotrajnih potraZivanja 009 40.748.369 10.862.540)
3. Povecanije zaliha 010 1.747.368| 12.323.748
4. Ostalo smanjenje novéanog tijeka 011 22.817.551 3.743.250|
Il. Ukup jenj ¢anog tijeka od poslovnih aktivnosti (008 do 011) 012 65.313.288 49.462.212
A1) NETO POVECANJE NOVCANOG TIJEKA OD POSLOVNIH 013 0| 4.645.206)
A2) NETO SMANJENJE NOVCANOG TIJEKA OD POSLOVNIH 014 5.708.570 [
TIJEK OD INVESTICIJSKIH AKTIVNOSTI
1. Novéani primici od prodaje dugotrajne materijalne i nematerijalne imovine 015 4.116.637| 3.419.384
2. Nové€ani primici od prodaje vlasnickih i duzni¢kih instrumenata 016 ) 0)
3. Nové€ani primici od kamata 017 0 0
4. Nové€ani primici od dividendi 018 0 0
5. Ostali nov&ani primici od investicijskih aktivnosti 019 37.139.575 20.176.563|
Ill. Ukup ¢ani primici od i icijskih aktiy ti (015 do 019) 020 41.256.212 23.595.947
1. Nov€ani izdaci za kupnju dugotrajne materijalne i nematerijalne imovine 021 29.863.143 48.167.025)
2. Nové€ani izdaci za stjecanje vlasni€kih i duZnikih financijskih instrumenata 022 0| 0|
3. Ostali nov€ani izdaci od investicijskih aktivnosti 023 6.385.632, 566.321
IV. Ukupno novéani izdaci od investicijskih aktivnosti (021 do 023) 024 36.248.775 48.733.346|
|B1) NETO POVECANJE NOVCANOG TIJEKA OD INVESTICIJSKIH 025 5.007.437 0|
|32) NETO SMANJENJE NOVCANOG TIJEKA OD INVESTICIJSKIH 026 0 25.137.399
TIJEK OD FINANCIJSKIH AKTIVNOSTI
1. Nové&ani primici od izdavanja vlasni€kih i duZnickih financijskih instrumenata 027 0| 0|
2. Nové€ani primici od glavnice kredita, zaduZnica, pozajmica i drugih posudbi 028 172.326.442| 136.116.627
3. Ostali primici od financijskih aktivnosti 029 0| 660.555
V. Ukupno novéani primici od financijskih aktivnosti (027 do 029) 030 172.326.442 13&777.182]
1. Novéani izdaci za otplatu glavnice kredita i obveznica 031 148.733.195|  105.179.526
2. Nové€ani izdaci za isplatu dividendi 032 0| 13.120.060)
3. Nové€ani izdaci za financijski najam 033 14.356] 0|
4. Nov€ani izdaci za otkup vlastitih dionica 034 16.772.198] 5.196.522
5. Ostali nov€ani izdaci od financijskih aktivnosti 035 276.517| 254.153
V1. Ukupno novéani izdaci od fin ijskih aktivnosti (031 do 035) 036 165.796266] 123.750.261
C1) NETO POVECANJE NOVCANOG TIJEKA OD FINANCIJSKIH 037 6.530.176| 13.026.921
C2) NETO SMANJENJE NOVCANOG TIJEKA OD FINANCIJSKIH 038 0| 0|
Ukupno povecanje novéanog tijeka (013 — 014 + 025 — 026 + 037 — 038) 039 5.829.043| 1]
Ukupno smanjenje nov&anog tijeka (014 — 013 + 026 — 025 + 038 — 037) 040 0| 7.465.272
Novac i nov€ani ekvivalenti na pofetku razdoblja 041 28.886.532 34.715.575)
Povecanje novca i nov&anih ekvivalenata 042 5.829.043 0|
Smanjenje novca i novéanih ekvivalenata 043 7.465.272
Novac i nov&ani ekvivalenti na kraju razdoblja 044 34.715.575 27.250.303]




Prilog 5: Izvjestaj o sveobuhvatnoj dobiti za 2015. godinu

KRAS d.d., Zagreb
IZVJESTAJ O SVEOBUHVATNOJ DOBITI
za godinu koja je zavrsila 31. prosinca 2015.

POZICIJA Bilbesk 2015 2014.
HRK'000 HRK'000
POSLOVNI PRIHODI
Prihodi od prodaje 3. 867.150 863.229
Ostali poslovni prihodi 4. 20.211 21.602
Ukupno poslovni prihodi 887.361 884.831
POSLOVNI RASHODI
Prom)ene vrijednosti zaliha proizvodnje u tijeku i gotovih 5. 2.968 2.875
proizvoda
Materijalni troskovi 6. (369.110) (351.744)
Troskovi prodane robe 7. (152.695) (158.340)
Troskovi usluga 8. (91.243) (89.737)
Troskovi osoblja 9. (187.751) (180.473)
Amortizacija 10. (34.558) (36.170)
Vrijednosno uskladenje 0 (7)
Ostali troskovi poslovanja 1. (32.601) (44.872)
Ukupno poslovni rashodi (864‘992 (858'468)
FINANCIJSKI PRIHODI 12. 5.063 6.231
FINANCIJSKI RASHODI 13. (11.538) (11.937)
UKUPNO PRIHODI 892.832 891.072
UKUPNO RASHODI (876'93‘; (870""";
Dobit prije oporezivanja 15.896 20.657
Porez na dobit 14. (4.159) (6.579)
DOBIT TEKUCE GODINE 11.737 14.078
OSTALA SVEOBUHVATNA DOBIT 15.
Dobit s osnove ponovnog vrednovanja financijske imovine 18 429
raspolozive za prodaju
Tecajne razlike iz preracuna inozemnog poslovanja 0 56
Ukupno stavke koje ce se prenijeti u ratun dobiti i gubitka 18 485
POREZ NA OSTALU SVEOBUHVATNU DOBIT 3) (97)
NETO OSTALA SVEOBUHVATNA DOBIT/GUBITAK RAZDOBLJA 15 388
UKUPNO SVEOBUHVATNA DOBIT 11.749 14.466
Zarada po dionici (iznos u HRK) 31. 8,57 10,87
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Prilog 6: Biljeske uz izvjestaj o sveobuhvatnoj dobiti

BILJESKE UZ 1ZVJESTAJ O SVEOBUHVATNOJ DOBITI

3.  PRIHODI OD PRODAJE

OPIS 2015. 2014.
HRK'000 HRK'000
Prihodi od prodaje u zemlji 502.235 512.119
Prihodi od prodaje u inozemstvu 348.694 336.970
Ostali prihodi od prodaje 16.221 14.140
UKUPNO 867.150 863.229

4.  OSTALI POSLOVNI PRIHODI

oPIS 2015. 2014.
HRK'000 HRK'000
Dobici od prodaje dugotrajne imovine 10.453 13.618
Prihodi od subvencija, refundacija i naknada steta 2.895 1.619
Ostali nespecificirani poslovni prihodi 6.863 6.365
UKUPNO 20.211 21.602

5. PROMJENA VRIJEDNOSTI ZALIHA PROIZVODNJE U TIJEKU | GOTOVIH
PROIZVODA

Povecanje vrijednosti zaliha iskazano u izvjestaju o sveobuhvatnoj dobiti za 2015.
godinu u iznosu od 2.968 tisuca kuna (2014. godine iskazano je povecanje vrijednosti
zaliha u iznosu od 2.875 tisuca kuna) predstavlja dio troskova nastalih tijekom
razdoblja, a koji nisu priznati kao rashod ve¢ su kapitalizirani kao zaliha u okviru
kratkotrajne imovine.

6. MATERIJALNI TROSKOVI

OPIS 2015. 2014.
HRK'000 HRK'000
Utrosene sirovine i materijal, ambalaza 347.758 328.408
Utrosena energija 20.182 21.380
Sitan inventar 1.170 1.956
UKUPNO 369.110 351.744

7. TROSKOVI PRODANE ROBE

Troskovi prodane robe iskazani su u izvjestaju o sveobuhvatnoj dobiti za 2015.
godinu u iznosu od 152.695 tisuca kuna (2014. godine u iznosu od 158.340 tisuca kuna).
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Prilog 7: Racun dobiti i gubitka za prvo tromjesecje 2016. godine

Obveznik: KRAS d.d. Zagreb

RACUN DOBITI | GUBITKA
u razdoblju 01.01.2016. do 31.03.2016.

Naziv pozicije AoP Prethodno razdoblje Tekuce razdoblje
oznaka
T Tromjesedj
1 2 3 4 5 6

I. POSLOVNI PRIHODI (112+113) 11 178.014.637| 178.014.637| 171.848.572| 171.848.572
1. Prihodi od prodaje 112 175.541.333| 175.541.333| 170.567.360] 170.567.360
2. Ostali poslovni prihodi 113 2.473.304 2.473.304 1.281.212 1.281.212
|11- POSLOVNI RASHODI (115+116+120+124+125+126+129+130) 114 175.100.799| 175.100.799]| 167.206.874| 167.206.874
1. Promjene vrijednosti zaliha proizvodnje u tijeku i gotovih proizvod 115 -43.282.273| -43.282.273| -33.419.935] -33.419.935

2. Materijalni troskovi (117 do 119) 116 156.757.258| 156.757.258] 138.501.905| 138.501.905
a) TroSkovi sirovina i materijala 117 111.029.814| 111.029.814| 99.641.728| 99.641.728

b) Trodkovi prodane robe 118 20506.046] 29.506.046] 26.634.420 26.634.420

c) Ostali vanjski troSkovi 119 16.221.398| 16.221.398] 12.225.757, 12.225.757

3. Troskovi osoblja (121 do 123) 120 46.098.848| 46.098.848| 46.315.715] 46.315.715
a) Neto place i nadnice 121 27.522.201| 27.522.201| 27.744.760| 27.744.760

b) TroSkovi poreza i doprinosa iz placa 122 11.832.706| 11.832.706] 11.859.296| 11.859.296

c) Doprinosi na place 123 6.743.941 6.743.941 6.711.659) 6.711.659

4. Amortizacija 124 8.570.945 8.570.945 8.887.825| 8.887.825
5. Ostali troSkovi 125 6.657.899|  6.657.899|  6.293.692 6.293.692
6. Vrijednosno uskladivanje (127+128) 126 0 0 0| 0
a) dugotraj (osim financijske i ) 127 0 0 0 0

b) jne imovine (osim fi ij: imovine) 128 0 0 0| 0|

7. Rezerviranja 129 0 0 0 0
8. Ostali poslovni rashodi 130 298.122 298.122 627.672 627.672
Ill. FINANCIJSKI PRIHODI (132 do 136) 131 2.542.834 2.542.834 1.928.686| 1.928.686
1. Kamate, te€ajne razlike, dividende i sli€ni prihodi iz od S 132 83.760! 83.760 41.816| 41.816

2. Kamate, tecajne razlike, dividende, sli€ni prihodi iz od s 133 2.454.589|  2.454.589|  1.866.116| 1.866.116

3. Dio prihoda od p i i 134 0 0 0| 0
4. Nerealizirani dobici (prihodi) od fil i i 135 0 0 0 0

5. Ostali financijski prihodi 136 4.485 4.485 20.754 20.754
[IV. FINANCIJSKI RASHODI (138 do 141) 137 3.153.201 3.153.201 4.793.546| 4.793.546
1. Kamate, tecajne razlike i drugi rashodi s p p i 138 231.026, 231.026]  1.665.229) 1.665.229

2. Kamate, tecajne razlike i drugi rashodi iz odnosa s nepovezanim 139 2.922.074 2.922.074 3.128.317 3.128.317

3. Ner gubici (rashodi) od fi ijske i i 140 0 0 0 0
4. Ostali fii ijski rashodi 141 101 101 0 0
V. UDIO U DOBITI OD PRIDRUZENIH PODUZETNIKA 142 0 0 0| 0
VI. UDIO U GUBITKU OD PRIDRUZENIH PODUZETNIKA 143 0| 0 0| 0|
VIl. IZVANREDNI - OSTALI PRIHODI 144 0 0 0 0
VIIl. IZVANREDNI - OSTALI RASHODI 145 0 0 0| 0
IX. UKUPNI PRIHODI (111+131+142 + 144) 146 180.557.471| 180.557.471| 173.777.258] 173.777.258
X. UKUPNI RASHODI (114+137+143 + 145) 147 178.254.000| 178.254.000| 172.000.420| 172.000.420
XI. DOBIT ILI GUBITAK PRIJE OPOREZIVANJA (146-147) 148 2.303.471 2.303.471 1.776.838| 1.776.838
1. Dobit prije oporezivanja (146-147) 149 2303471| 2.303471| 1776.838|  1.776.838

2. Gubitak prije oporezivanja (147-146) 150 0 0 0 0

XIl. POREZ NA DOBIT 151 719.591 719.591 600.088 600.088|
XIll. DOBIT ILI GUBITAK RAZDOBLJA (148-151) 152 1.583.880 1.583.880 1.176.750 1.176.750
1. Dobit razdoblja (149-151) 153 1.583.880 1.583.880 1.176.750 1.176.750

2. Gubitak ja (151-148) 154
DODATAK RDG-u (popunjava p koji lja k ij jestaj)
XIV. DOBIT ILI GUBITAK RAZDOBLJA

1. Pr imateljima matice | 155 o] o| of o]
2. Pripi jinskom i | 156 of of o] o
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SAZETAK

U ovom zavr$nom radu teorijski su se obradile i istrazile razli¢ite kategorije prihoda i
troSkova te pokazatelji uspjeSnosti poslovanja poduzeca. S obzirom na to analizirala se i
proucavala strucna literatura za odredivanje navedenih pojmova.

Svrha rada bila je istraZiti i opisati naCine i metode koje se koriste za proucavanje i
analiziranje financijskih izvjesStaja poduzeca Kra$ d.d.. Istrazivanje se provodilo prikupljajuci
podatke iz razli¢itih izvora posebno iz strucne literature i financijskih izvjestaja Krasa.

Na osnovu predocenih rezultata, autor zakljucuje da je prije svakog pregleda i analiziranja
financijskih izvjeStaja potrebno poznavati osnovne stavke koje se nalaze u njima te metode i
pokazatelje za ocjenu uspjeSnosti poslovanja poduzeca.

Koriste¢i pokazatelje za mjerenje uspjesnosti te proucavanjem financijskih izvjestaja vidljivo
je da poduzece Kras§ d.d. zavrSava niz poslovnih godina s dobitkom. Zbog gospodarskog
stanja u RH profiti poduze¢a se smanjuju, ali je poduzece i dalje likvidno i na vrijeme
podmiruje svoje obveze.

Kljucéne rije¢i: prihodi, troskovi, pokazatelji uspjesnosti, Kras

SUMMARY

In this paper, various categories of income and expenditures as well as indicators of corporate
performance have been explored. Considering that, the scientific literature was analysed and
studied to determine key concepts.

The purpose of this paper was to investigate and describe the ways and methods used for
study and analysis of financial statements of the company Kra§ d.d. The research was
conducted by collecting data from different sources, especially from the professional literature
and financial reports from Kras.

Based on the results of research, the author concludes that before any analysis of financial
statements, it is necessary to know the basic items contained in them as well as methods and
indicators for the assessment of corporate performance.

Using the indicators to measure the success and studying financial statements, it is evident
that the company Kra$ d.d. ends down a series of business years with profit. Due to economic
situation in the Republic of Croatia there is a trend of reducing profits of large number of
company, however, Kras d.d. is still liquid and settle its commitments on time.

Key words: incomes, expenses, indicators of corporate performance, Kra$
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